上海鼎伟实业公司销售实践报告
单位和工作介绍

1. 单位介绍：

地理位置（先天优势）
生产实力（技术优势）
产品种类（技术优势）
        企业文化（人文优势）
2.岗位介绍：业务人员
问题现象
销售过程中“度”的把握：推销过“度”

分析原因
业务员心态不“平”造成行为不“平”：急功近利

1. 追求眼前利益

2. 追求个人利益

对公司的影响
错失了生意，弄丢了形象

1. 短期利益损失
2. 长期利益损失
建议和设想
心态上

1. 推销产品先要推销自己

2. 自己形象即是企业形象

行动上

3. 做一时销售做一世生意

4. 对客户要勤但更要效率
展望
共创辉煌明天
