 我要做威客

 　

    Web2．0是一个新潮流，但是很多人关注的是博客、视频、分类广告、社区等应用，但威客网站作为新的Web2．0走出了一条初步盈利的方

式，冲击了很多传统行业的工作模式和工作方式。 

　　可以预见，有共同爱好的人群或者说有互补优势的人群经常在一起完全可以组建虚拟的企业，对未来很多的大招标进行投标。这样的结果

是，现实中很多靠知识和智慧盈利的企业如果不能很快地适应和使用这样的模式，将很可能会被淘汰。 

　　从花几块钱号召大家批判自己，到发布一个共同进行“哥德巴赫猜想”的任务，这是威客中发布任务的两个极端。更多的人，是希望借助

威客这个平台，财源广进，扬名立万。偶尔心情不好，发布一个无厘头的任务，让几十人排着队来娱乐你，调剂一下；如果你觉得别人的任务太无聊，你也可以发起一个任务来鄙视他一下。以威客的方式生存，这是一个多么欣欣向荣的网上和谐社会。

 　所以，如果你上网，当然要问一句，你今天威客了吗？

　 威客生态录

　网络时代，新词辈出。什么是威客？居然不知道？落伍了！

　　尽管这个词诞生于去年7月份，这种网络形态可以溯源到2000年，在今年突然红遍大江南北。多家威客模式网站甚至因为蜂拥而至的巨大浏览压力，被挤爆了服务器。很多人兴奋地冲上网：“我要做威客！……可是，先告诉我怎么做！”

　　对于大多数人，这是现在网络上最受热捧的一种网上生存模式！当然，顺便也能赚赚钱。从50元起名，100元在某地搜刮某人，200元求助网游的通关方法，到2000块设计一个网站LOGO，甚至还有企业出30万元做整体策划的“大单”！“本人悬赏10块，征集兄弟们砸、烧四、六级证书的视频或swf文件！”这属于发泄型任务；一个任务名叫“征集批判阿康的大字报”，乍看上去好像很吓人的样子，打开一看，原来是某威客网的工作人员，因为最近犯了不少错误，自己发了个任务，让别人来鄙视自己一下，顺带一笑泯恩仇了。当然，有些任务还真需要能人所不能，一个上海职员，只记得浙江一个企业的名字，忘了联系方式，花10块钱悬赏，不到半天就有“人肉搜索机”告诉他答案。不是因为他特别聪明，而是这个当地人恰好知道。

　　不怕你想不到，就怕你做不到，成为威客，各类型任务应有尽有。据悉，国内知名威客网站“任务中国”目前发布的任务已达986项，涉及悬赏金额176640元，已发放赏金27287元，注册威客45409人，用户每日回访率为41％。

　　玩转威客or被玩转

　　调侃玩乐，无论是威客还是真实生活，都只是其中的一部分。更多的人加入威客行列，倒真的是因为“有利可图”。在威客网上转一圈，最畅销的任务还是能赚钱的起名、设计类。一个这样的任务往往都能有三四十页的响应。被称为“威客之王”的郑祺，刚刚完成一项2万元的设计任务，9月份威客战绩为2．2万元。记者采访中，每月收入数千元的威客也不少。看起来，似乎做个专职威客逍遥度日，不是异想天开。不过，这样的“高级威客”目前在国内还属于凤毛麟角。曾经有人借助某威客网站数据算过一笔账，只有3％的注册威客获得了收入，平均每人352元。很多人质疑威客的草根派对气息，不能产生真正高水平的职业威客。人们开始列举威客的N宗罪：价格低廉、质量不定、浪费脑力、知识产权易受侵犯。看来，打算玩转威客的人，开始担心满怀憧憬，却被威客玩转。

　　威客其实也分两种：“职业威客多是在专业上各有特长的人士，能够取得不错的收入。而更多的普通威客，则往往通过勤奋应标、实战对比来提高水平，磨练自己成为优秀的专业威客。”国内最早的威客模式网站“全球外包网waibao．com．cn”负责人郑伟鹏说，悬赏式威客网站不可避免草根气息，而较成熟的模式则将任务一分为二，部分开放给普通会员自由投稿；部分由专家指定、推选或相应资质威客报名，避免草根威客的N种风险。而这一部分，就是职业威客的出路.
